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最後に、他社に参入されないための特許戦略をまとめ、提案しましょう。

■問11. 問1～10の回答を見なおし、書き出した発明を以下の表に整理しましょう。

■問12. 問11の回答を踏まえ、自身の発明が生み出す事業を強くするために、別の解決手段や
新たな課題に関するものなど、取得する必要がある特許権について、以下にまとめましょう。
（2章 2-2 および5章を参照）
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本製品の掲載内容（文章、イラスト、表など）に関するすべての著作権は、TechnoProducer（株）に帰属するか、
TechnoProducer（株）が著作権者より許諾を得て使用しているものです。著作権者の許諾なく、本製品の掲載
内容の一部およびすべてを複製・印刷、転載、配布、送信、翻訳、変形等することを固く禁じます。

本発明に関して、他社の参入・迂回を防止し、高い収益を上げ続けるために、以下のような特許権の
継続的な取得を、提案します。

課題 解決手段
誰を排除するための

権利になるのか
（4章 4-5 を参照）

何年後に
実現しそうか
（5章を参照）
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～発明強化編～
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補完製品
代替技術
新規参入

材料
要素技術

影響力を確保すべき「他社」は誰か


